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O Carnaval ja estd quase ai, e essa época de festa e divers@o é
também momento de 6timas oportunidades de vendas para as
farmacias. Com o aumento da demanda por produtos especificos,
é importante que os gestores estejam preparados para aproveitar
ao maximo essa sazonalidade e entender como se posicionar
estrategicamente para tirar o melhor proveito da data!
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1. Preservativos
e lubrificantes:
aproveite o
aumento da
demanda

O Carnaval € um periodo em que as
vendas de preservativos crescem
significativamente. O aumento pode
chegar a 20% durante a festividade.
Além disso, também hd uma maior
procura por lubrificantes. Para
aproveitar essa oportunidade e
vender mais no Carnaval:"

Destaque na gondola: aumente a visibilidade dos preservativos,
utilizando técnicas de cross-merchandising e posicionando-os
em Areas estratégicas da farmdacia, como a secdo masculing, ja
que 80% das compras sdo feitas por homens!

Mix de produtos: ofereca uma variedade de opcdes, incluindo
preservativos tradicionais, aqueles com sabores e aromas, e 0s
ultrafinos, que estéo em alta.’

Promocgdes: crie kits com precos atrativos, como ‘leve 3 pague 27,
para incentivar a compra em maior quantidade!
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Decoracdo e Layout do PDV

A decoracdo da farmdacia pode ser um
diferencial para atrair os folides, sendo possivel
criar um ambiente tematico sem perder a
seriedade do estabelecimento, e destaque
produtos para farmdacia no Carnaval com
técnicas de exposicdo eficientes:?

Pontas de gondola e cestos
expositores: utilize esses espacgos para destacar

produtos de Carnaval, como bebidas, esmaltes,
maquiagens e preservativos. Mantenha os precos bem visiveis e sinalizados.?

Checkout: explore o espaco proximo aos caixas com produtos de
farmacia de consumo imediato, como dgua, energéticos e snacks.?

[ ®
Frases tematicas: adicione frases divertidas e relacionadas ao
Carnaval para chamar a atencdo dos clientes, como "Ndo esqueca o
essencial para a folia!" ou "Hidrate-se e brilhe no Carnavall™?
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2. Itens de perfumaria e beleza:
aposte nas cores vibrantes

Carnaval é sinbnimo de cores alegres e muito brilho. Para atrair os
folides, € indispensdvel oferecer um mix de produtos de farmdcia que
atendam as tendéncias da época:’
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Esmaltes: invista em cores citricas e vibrantes, como
@ pink, roxo, azul, laranja, amarelo e verde. Posicione-0s na
altura dos olhos e destaque promocgoes!

Maquiagem: Ofereca produtos como sombras
com glitter, mdascaras de cilios e batons.?

Kits de necessaire: Monte kits com sabonete,
| desodorante, protetor solar, esmaltes e maquiagens.
Ofereca opcgdes para homens e mulheres.

desodorantes e cremes para barba também tém
lboa procura.?

W/ Produtos masculinos: cel para cabelo,

Qi_) = EXpOSiQﬁOi Treine sua equipe para indicar os
@@@ AR produtos mais procurados e crie displays tematicos
=1 que chamem a atengdo dos clientes!

Dica extral

Se sua farmdacia estd localizada em areas com grande
movimentagdo de folides, considere produtos descartaveis expostos
de maneira estratégica, como calcinhas, cuecas e funis urindrios, que
sdo prdaticas para quem estd na rua.
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3. Bebidas:
hidratagdo &
fundamental

Em meio @ maratona de blocos e festas, a hidratacdo é inegocidvel.
Aumente a oferta de bebidas como dgua mineral, isotdnicos, chds
gelados e energéticos:’

[ ]
nnn T e e
Geladeiras Expositoras Degustacoes Kits de Hidratagéo
Mantenha as bebidas bem Promova degustagdes Monte kits com dgua, isotonicos
refrigeradas, pois muitos clientes de bebidas para atrair a e energéticos, oferecendo
buscam consumo imediato.’ atencdo dos clientes! precos especiais para combos!

Lembrando sempre que a comercializagéo de alimentos e bebidas
deve respeitar as regulamentagdes estabelecidas na Resolugdo de
Diretoria Colegiada (RDC) 44/09 e na Instrugéo Normativa (IN) 9/09!
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4. Mix de Produtos
em destaque

O verd@o e o Carnaval aumentam a demanda por produtos especificos,
incluindo medicamentos. Destaque para os seguintes itens:?

Antitérmicos e analgesmos. Para febres e dores de
“‘ cabeca, comuns em viagens e festas.?

Antiacidos e laxantes: rara indisposicéo estomacal e
I priséio de ventre.

%‘ Medicamentos para nauseas, vomitos e
. diarreias: essenciais para quadros virais ou intoxicacdes.?

» Kits de primeiros SOCOIrOS: Inclua itens como
termdmetro, soro caseiro, curativos, gaze, esparadrapo e pinga.?

Protetor solar e repelente: indispensaveis para quem vai
curtir o Carnaval ao ar livre.?
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Também é necessdrio pensar em produtos de farmdacia bdsicos para
quem vidja com criangas, como: termdmetro; locdo ou creme para
picadas de inseto, ou queimaduras de sol; dgua oxigenada para
limpeza de cortes e machucados; e curativos adesivos.?

N&o deixe de aproveitar a sazonalidade para investir em um bom
posicionamento para a sua farmacia durante o Carnaval. Invista em
um mix de produtos bem selecionados, uma exposicdo estratégica
e acgdes promocionais atrativas. Planeje-se com antecedéncia,
capriche na ambientacdo e aproveite ao maximo a folial!
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